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Cas redressement

Nom des consultants :

-

-

-

-

-

Signature :

VOTRE DIAGNOSTIC
Décembre 2005





Équipe  n° .....



DiagnoStIc stratégique de la situation 

	(Étude de l’environnement, forces et faiblesses de l’entreprise…)




Causes identifiées des problèmes de l’entreprise 
	(justification de votre action…)




VOTRE décision
Ordres pour l’année 2006




Équipe  n° .....



	PRODUCTION
	
	Objectif de production
	Prix de vente (UM) 

Un prix de vente nul  = abandon définitif du marché
	Budget pub (UM)
	Budget qualité (UM)

	
	Produit A
	
	
	
	

	
	Produit B
	
	
	
	

	
	Produit C
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	RESSOURCES HUMAINES
	Embauches 

(+)
	Licenciements (-)
	salaire (UM)
	

	
	+ … 
	- …
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	MACHINES
	
	Achats
	Ventes
	
	

	
	Machines classiques
	+ ……
	- …..
	
	

	
	Machines modernes
	+ ……
	- …...
	
	

	
	
	
	
	
	

	SCIENTIFIQUE
	Budget annuel de R & D :
	
	
	
	


Commentaires

	(calculs de coûts, de rendement, tableaux financiers prévisionnels… tous calculs pouvant appuyer votre décision)




